Negobiacién Repuestos

SITUACION PREVIA
*Empresa reconocida sector agroindustrial
*Alta experiencia en negociaciones

internacionales =
Historial de Ofertas en Subasta
ESTRATEGIA
*Contrato para compra de repuestos de
Maquinaria Agroindustrial . e,
eldentificacion proveedp_res mternamonal_es ' N‘
*Solo proveedores habilitados y reconocidos —

U5D 120000

*Negociacion dos items con referencia con
marca y referencia especifica

*Asignacion a un solo proveedor
*Definicion dolar importacion para hacer

UsD 115200

UsD 110000 *

Valor Ofertado

UsD 1254000

comparables todas las ofertas Uso o000

*Negociacion Electrénica vepzsam

RESUMEN

*6 proveedores convocados tanto nacionales usD 85,000 .
como internacionales; EEUU, México y —n , , , [Plot Area)
Colombia 5™ T o328 Lt 511
*Negociacion en dolares i

*Soporte a proveedores en diferentes '

idiomas RESULTADOS

*Proceso realizado en 30 dias «Otorgado a un proveedor, el actual

*Subasta pactada a 30 minutos iniciales. -Mejoran condiciones de negociacion

*Tiempo total 30 minutos «Ahorros mayores al 20% sobre histéricos

«28 ofertas recibidas
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