Compra Insumos Hospitalarios

SITUACION PREVIA

» Empresa publica del sector de la salud.

» Negociaba a través de contratacion tradicional
minimo tres ofertas. Tradicionalmente eran
proveedores locales sin variacion sustancial entre
ofertas.

RESUMEN

* 58 proponentes capacitados.

*36 proponentes participaron en subastas
*Proceso realizado en 35 dias.

+712 items negociados.

*5 Lineas de productos: Medicamentos, Material
Médico, Odontolégico, Reactivos y Oxigeno.
*40 lotes de items, cada uno de 15 minutos de
duracion.

*Precios techo: Criterios de la entidad (preofertas,
histéricos, mercado)

ESTRATEGIA

sInvitacion publica a participar.

*Proveedores de todo el pais

*S6lo proveedores habilitados en primera etapa.
*Oferta por cada uno de los items.

*Disminucién minima: 1% del precio techo.
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RESULTADOS
» Cada item se otorg0 a la menor propuesta
* Ahorros superiores al 10%
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