
SITUACIÓN PREVIA
•Empresa del sector cosmético y de ventas por 

catalogo

•Compra de 90 equipos de escritorio con 3 tipos de 

configuración distinta.

•7 proveedores invitados a presentar ofertas

RESUMEN
•5 proveedores habilitados

•Proceso realizado en 5 días hábiles

•Subasta pactada a 30 minutos iniciales. 

•Tiempo total 40 minutos

•90 equipos de computo

•76 ofertas recibidas

•Se calificaron factores por cada proveedor

•marca que presenta en la oferta

Compra Equipos de Cómputo

TIPO B SIN FACTOR

$ 1,200.00

$ 1,400.00

$ 1,600.00

$ 1,800.00

$ 2,000.00

$ 2,200.00

$ 2,400.00
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•marca que presenta en la oferta

•experiencia con el proveedor

•descuento financiero

•plazo de pago

•características adicionales

ESTRATEGIA
•Solo proveedores habilitados y reconocidos

•Otorgar a un solo proveedor

•Subasta por el total del lote (90 equipos)

RESULTADOS

•Otorgado a un proveedor

•Ahorros del 35.99% en promedio sobre la preoferta. 

•Proveedor seleccionado 10.37% sobre históricos.
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